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EnterPRize es un esfuerzo que ayuda
a impulsar a empresarios innovadores

POR VIVIANA TORRES MESTEY
Especial para El Nusvo Dia

EN OCASIONES, una buena idea que
pueda sonar “descabellada™ para al-
gunos sdalo necesita un empujoncito
para probar el camino del éxito. Y a
VECes, una sana competenciia es ¢l me-
jor escenario para probar que la idea
no era irreal después de todo.

Con ¢so en mente, el Grupo Gua-
yacan, una organizacion sin fines de
lucro que busca desarrollar nuevos
empresarios con vision global, cred la
competencia EnterPRize, que se ce-
lebra por quinto aito. El evento tiene ¢l
proposito de acelerar el proceso de
creacion de empresas y esti abierto a
todo aquel que tenga una idea v un

plan de negocios desarrollado,

Desde hoy, los empresarios en cier:
nes pueden inscribirse para la com-
petencia de este afio. Para eso deben
someter un resumen del plan a través
del sitio www.enterprizeprcom.

Durante el tiempo de la competencia,
los participantes toman adiestramien-
tos gratis sobre oportunidades de ne-
gocio, crear valor para los clientes, mer-
cado empresarial, proyecciones finan-
cieras v blisqueda de inversionistas.

“El conocimiento que me dieron me
ayudo a pensar y aprovechar las cosas
que estan disponibles y que quizis uno
no conoce”, dijo Ignacio Pino, ganador
del primer lugar ¢n la competencia del
2006 con su negocio CDI Laboratories,
compaiila de biotecnologia.
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Pino tenia una idea, pero no estaba
segurao de que fuera ejecutable hasta
que entro a la competencia. “Me mo-
tivo saber que mi idea iba a ser e
luada por gente conocedora y ng
validar que yo no estaba tan
hacer una compafiia con j
bal y erear muchos emg
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Para poner a prueba un concepto, Ar-
naldo Hernandez entro junto a su
esposa a la competencia en el
2005 con Rebexa (Jrnup un 9%
negocio de consultoria far- 857
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comercializacion. “Haber ga- =
nado el primer lugar nos mo-

tivo v nos convencio de que el
proyecto tenia potencial. Probable-
mente no lo hubiéramos hecho si esto
no hubiera pasado”, aseguro Hernan-
dez.
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